BULLETIN D’INSCRIPTION

Préparer et réussir sa participation a un salon commercial

Cette formation s'adresse aux TPE et PME souhaitant maximiser leur retour sur investissement lors de salons
professionnels. A travers des modules interactifs, les participants apprendront a concevoir un stand attractif, a
valoriser leurs produits, a développer des techniques d’accueil et de vente, et a évaluer |'efficacité de leur
présence lors de ces événements.

Objectifs:

. Comprendre I'importance d’une participation bien préparée a un salon professionnel pour le
développement commercial;

. Acquérir des compétences pratiques pour concevoir et gérer un stand attractif;
. Développer des techniques d’accueil et de vente adaptées a I'environnement des salons;

. Evaluer I'impact de la participation a un salon sur les performances commerciales de I'entreprise.

PROGRAMME

Préparation du salon:

o Savoir sélectionner et personnaliser un stand adapté au type de salon;
o Appréhender les éléments visuels et matériels qui attirent les visiteurs;
. Elaborer un dossier projet complet pour la participation au salon.

Participation ausalon:

. Elaborer des stratégies pour attirer les visiteurs;
. Savoir interagir efficacement avec les clients potentiels;
. Développer des techniques de vente adaptées au contexte des salons.

Suivi aprés salon:

. Evaluer I'impact de la participation a un salon sur les performances commerciales;
o Mettre en place un suivi efficace des contacts établis;
o Analyser les résultats pour améliorer les futures participations.

INFORMATION COMPLEMENTAIRES

Tarifs: 430€ TTC - Prise en charge par CONSTUCTYS (salariés) et FAFCEA (TNS), nous consulter.
Chéque a établir al'ordre de ST JOSEPH—GROUPE LA SALLE.

Durée : 2 jours (14 heures)

DATES DE FORMATION

o Les 24 janvier et 7 février 2025

@ CAPEB AUBE, 14 rue Amédée Bollée—10600 Barberey St Sulpice

&° De 8h30 3 17h00
1/3



Raison sociale :

Forme sociétaire :

Adresse :
CP:

Tél fixe :
Email :

Code NAF :

Activité principale :

Entreprise individuelle

SA

SARL Autre :

Tél portable :

SIRET :

Nombre de salariés :

PARTICIPANTS

Nom: Prénom:

Date de naissance: Statut: Gérant non-salarié Salarié

Mail du stagiaire : Gérant salarié (ayant un bulletin de salaire)
Président Conjoint collaborateur

Nom: Prénom:

Date de naissance: Statut: Gérant non-salarié Salarié

Mail du stagiaire : Gérant salarié (ayant un bulletin de salaire)
Président Conjoint collaborateur

Nom: Prénom:

Date de naissance: Statut: Gérant non-salarié Salarié

Mail du stagiaire : Gérant salarié (ayant un bulletin de salaire)
Président Conjoint collaborateur

Nom: Prénom:

Date de naissance: Statut: Gérant non-salarié Salarié

Mail du stagiaire :

Tél:032576 2780

Gérant salarié (ayant un bulletin de salaire)

Président Conjoint collaborateur

Bulletin d’inscription a retourner par mail :
Mail : formation@capeb10.fr

Rapprochez-vous de la CAPEB pour la prise en charge de la formation.

Groupe Saint Joseph
La Salle Troyes

Fréres des Ecales Chrétiennes

CAPEB CNATP
iment
gan
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